Quem chega
primeiro escolhe
a obra.

Concorrente O , Vocé
Terreno Fundacao Estrutura Alvenaria Acabamento

Prospeccao explicada como uma obra, em 7 paginas.

Arraste —



VENDA E OBRA BOX:-IifoXeo101100)

Vocé descobre aobra
passando na frente.

EMOBRA
! Residencial-5pav. |

Tapume levantado, placa na frente:
quando vocé vé, alguém ja passou por la.

O concorrente nao é melhor que voceé. Ele s6 chegou antes.



VENDA E OBRA L EIGISE!

Naobra, essaetapaea

topografia.

Antes de construir, se mede o terreno.
Na venda, antes de visitar, se descobre
onde a obra nasce. Antes do tapume.
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Terreno Fundacao Estrutura Alvenaria Acabamento

Quem pula etapa, nao constroi resultado.
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Prospeccaoem
3 passos.

o Saiba em que fase o seu produto entra.

Escoramento: fundacao e estrutura. Acabamento: la na frente.

e Procure s6 obra nessa fase.
Nao procure obra. Filtre obra.

Monte o roteiro na véspera.

Ate 9 obras, uma rota so. Nao saia de casa sem ela.
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Dois dias por semana
com rota: 4 vezes mais obras.
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Hoje Com rota, 2 dias/semana

obras novas visitadas por més

Estimativa: 2 dias x 9 obras x ~4,3 semanas = 78. O seu numero depende da sua regiao.

VVenda e Obra - Prospeccao 5/7



FACA AMANHA

Liste as suas 10 ultimas vendas e anote
em que fase estava cada obra quando
vocé chegou.

Minhas ultimas 10 vendas fase quando cheguei

Venda 1
Venda 2
Venda 3
Venda 4

Venda 5
Venda 6
Venda 7
Venda 8
Venda 9
Venda 10

Se a maioria ja estava em alvenaria ou acabamento,
vocé esta chegando tarde. Volte para a pagina 4.



Venda é obra.

Quem pula etapa,
nao constroi resultado.

Salve para consultar antes de sair para a rua.

Proxima fase: Qualificacao
Visita sem filtro é concreto jogado fora.
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