Fase 2 - Qualificacao

Visita sem
filtro € concreto
jogado fora.

- Qualificacao

Qualificacao explicada como uma obra, em 7 paginas.

Arraste —
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Voce visita tudo
O que aparece.

Gasolina, almoco e um pedaco do seu dia

para explicar o produto a quem nao decide.

Toda visita custa.
Visita sem filtro e custo sem retorno.
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Naobra, essaetapaea

fundacao.

Antes da fundacao, o engenheiro faz sondagem.
Ninguém crava estaca em terreno que nao
aguenta. Na venda, sondagem é qualificar.

N

Quem pula etapa, nao constroi resultado.



3 perguntas
antesdelr.

o A obra esta nafase do meu produto?

Fora da fase, ninguém compra agora.

e Tem tamanho que compensa?

Obra pequena demais nao paga a visita.

Eu sei quem decide?

Pergunte na portaria: quem cuida das compras desta obra?
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1lemcada33obras
visitadas viravenda.

Escolherbem as 33 e 0 jogo.



FACA AMANHA

Depois de cada visita, 30 segundos no carro:
temperatura e motivo.

Depois davisita

Obra:

Temperatura: | Quente

Motivo:

Proximo passo:

Obra fria nao ocupa a sua semana.
Obra quente ganha retorno marcado.



Fase 2 - Qualificacao

Venda é obra.

Quem pula etapa,
nao constroi resultado.

Salve para consultar antes de sair para a rua.

Proxima fase: Proposta
Proposta nao é lista de preco.
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